PROGRAM SZKOLENIA - Zasady ubiegania sie o wsparcia dla beneficjentdw zamierzajacych
podejmowac dziatalnosé gospodarczg na obszarze objetym strategig rozwoju lokalnego kierowanego
przez spoteczno$é wdrazanej przez Lokalng Grupe Dziatania ,,Pétnocne Mazowsze” - warsztaty

ZAKRES SZKOLENIA:
9:15 - 9:30 - Rejestracja uczestnikow

09:30-11:00

Omowienie zasad ubiegania sie o wsparcie w ramach poddziatania 19.2 Wsparcie na wdrazanie
operacji w ramach strategii rozwoju lokalnego kierowanego przez spotecznosé:

— zasady, forma i zakres wsparcia oraz kryteria dostepu do wsparcia w przypadku ubiegania sie o
wsparcie na podejmowanie dziatalnosci gospodarczej,

— realizacja operacji — co obejmuje i ile trwa, wskazniki realizacji celéw, inne wymogi majgce
wptyw na ksztatt dokumentacji aplikacyjnej;

— przyktadowe koszty stanowigce podstawe wyliczenia kwoty premii.

Omowienie zasad oceny i wyboru operacji — najwazniejsze elementy oceny oraz lokalne kryteria
wyboru operacji i ich wptyw na ksztatt dokumentéw aplikacyjnych, w szczegélnosci biznesplanu.

Omowienie wzoru wniosku o przyznanie pomocy — praktyczne aspekty zwigzane z przygotowaniem

dokumentacji aplikacyjnej dla oséb podejmujacych dziatalno$¢ gospodarczy.

11:00-13:30

Zasady sporzgdzania Biznesplanu — zatgcznika do wniosku o przyznanie pomocy w dziataniu 19.2
Wsparcie na wdrazanie operacji w ramach strategii rozwoju lokalnego kierowanego przez spotecznosc
przez: osoby fizyczne podejmujace dziatalnosé gospodarcza.

Najczesciej popetniane btedy przy sporzgdzaniu Biznesplandw. Zapewnienie spdjnosci w dokumentacji
aplikacyjnej — unikanie powtdrzenie, dokumentowanie zasadnosci przyjetych w biznesplanie BP
(przyktady).

Ekonomiczne uzasadnienie operacji, ze szczegdlnym uwzglednieniem:

o kosztow i etapdw realizacji operacji oraz zrédet finansowania kosztéw;

e zakresu rzeczowego i miejsc pracy;

e poziomow sprzedazy;

e rachunku zyskéw i strat oraz wytyczne przy wyliczeniu NPV i wskazZnika rentownosci sprzedazy.

13:30 —-13:45

Istota i cel sporzadzenia biznesplanu. Cele posrednie i korncowe a cele programu, LSR oraz operacji —
unikanie btedéw w tym zakresie.

Analiza marketingowa projektu — przygotowanie i weryfikacja zatozen, korzystanie z dostepnych na
rynku analiz a wtasne badania i doswiadczenia. Adekwatnos$¢ zatozen do projekcji finansowej.
Zapewnienie spdjnosci przyjmowanych zatozen.

Analiza SWOT a czynniki ryzyka - wnioskowanie na podstawie uzyskanych wynikéw. Korzystanie z
dostepnych opracowan i adekwatne ich wykorzystywanie w sporzadzanej analizie.

13:45-14:30




Odniesienie planowanych terminéw realizacji operacji do wymogdéw wynikajgcych z przepiséw i
wytycznych.

Zrédta finansowania operacji z uwzglednieniem kwoty pomocy w ramach PROW na lata 2014-2020.
Prawidtowa kalkulacja zrédet finansowania w odniesieniu do rachunku zyskéw i strat.

Praca na przyktadach, oméwienie zasad dokonywania wyliczen. Interpretacja wynikow.

Weryfikacja ekonomicznego uzasadnienia operacji na etapie oceny Rady a ocena zasadnosci
ekonomicznej operacji w ramach kontroli administracyjnej wnioskéw o przyznanie pomocy.

Dodatkowe pytania i odpowiedzi.

Zakonczenie szkolenia.



